lhre Aufgaben

lhr Profil

lhre Perspektiven

Ihre Bewerbung richten Sie bitte an:

HIRSCH Servo AG
Barbara Wagner-Drolle -

Personalmanagement
A-9555 Glanegg 58
jobs@hirsch-gruppe.com

www. hirsch-gruppe.com/karriere

Wir suchen zur Verstarkung unseres Teams in unserem Headquarter in Glanegg/
Karnten einen eigenverantwortlichen und engagierten

AuBendienst Mitarbeiter/Sales Profis
Produktsparte Dammstoffe -

Karnten/Steiermark
(m/w/d)

- Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer langfristiger
Kundenbeziehungen

- Professionelle fachliche Beratung und Betreuung unserer
Geschéftspartner

- Aktive Mitgestaltung und Erreichung der Verkaufsziele

- Zusammenarbeit mit der Verkaufsleitung und dem Innendienst

- Abgeschlossene kaufménnische, technische oder vertriebstechnische
Ausbildung

- Berufserfahrung im AuRendienst bzw. Bauwirtschaft, Ddmmstoffe

- Gute kommunikative Fahigkeiten und offener Umgang mit Kunden

- Siesind kontaktfreudig und liberzeugen durch lhre
Kommunikationsstarke

- Sieverfiligen liber ein hohes MaR an Eigenstandigkeit und
Selbstorganisation

- Reisebereitschaft

- Ein innovatives und hochinteressantes Aufgabengebiet in einer
zukunftstrachtigen Branche mit langfristiger Anstellung

- Zielgerichtete Weiterbildungsmoglichkeiten

- Selbststandiges und eigenverantwortliches Arbeiten im Team

- Unterstiitzendes und motiviertes Team

- Innovative Ideenkultur

- Entwicklungs- und Aufstiegsmoglichkeiten in einem der innovativsten
und dynamischsten Unternehmen der Branche

Die Entlohnung der Position liegt bei einem Jahres-Mindestgehalt ab
EUR 49.000. Abhdngig von Qualifikation und Erfahrung wird eine marktkonforme
Uberzahlung geboten.
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